£/ Centito ACP

Centro Ricerca Avanzato di Counseling e Psicologia

Comuhnicazione non verbale

Lo strumento della nostra
Matrice Emotiva per comunicare

NEL SETTORE IMMOBILIARE

CORSI DI FORMAZIONE PER CONOSCERE
LA MIATRICE EMOTIVA DELL’INDIVIDUO NELL’ATTIVITA DELL’AGENTE IMMOBILIARE

PROGRAMMA CORSO

. . La Comunicazione non verbale nel Settore Immobiliare
La Matrice Emotiva

o La Comunicazione MODULI
= Verbale
= Paraverbale
=  Prossemica
= Non verbale

o Il Contatto Prossemico
= Natura della Matrice Emotiva
= |a Matrice;
= ['Ascendente;
= |la Comuni.cazione'Emozionale; COSTI E DURATA
= La Memoria Emozionale

O

Motivare gli Agenti

La ricerca di informazioni
La telefonata efficace
L’acquisizione di immobili
Il ribasso ed il rialzo

La trattativa di vendita
L’accettazione
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Il Corso ha la durata di 1 giornata.

© L’e'vo.lu'zione el Matri'ce . Il costo del Corso & di € 290,00.
o Principi base della Matrice Emotiva
o Condizionamenti della Matrice Emotiva | Moduli hanno la durata di 6 ore.
Il costo di ogni Modulo & di € 190,00.
PREREQUISITI DI PARTECIPAZIONE Il costo dell’intero percorso formativo (corso + moduli)
Il Corso e i Moduli sono rivolto a procacciatori d’affari e & di € 1.500,00 anziché € 1.620,00.

agenti immobiliari.

INFORMAZIONI

I corsi del Centro ACP, le loro finalita e obiettivi sono descritti sul sito www.centroacp.it
dove sono indicati i costi, le convenzioni e le modalita di iscrizione. Per informazioni puoi
contattarci ai seguenti riferimenti:

Telefono: 06 92 59 22 90

E-mail:  segreteria@centroacp.it
Skype: centro.acp

Sito: www.centroacp.it

= Impresa Riconosciuta e Convenzionata Y . i
{<) Confimprese Nazionale ’ \
‘4& j CONFEDERAZIONE NAZIONALE DELLE IMPRESE -



